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ter sa carriere et devient perru-
quier médical et prothésiste capil-

ressé. Je peux vous dire que quand
vous. débarquez dans certains bu-

montant de 12 500 €. «Cela a per-
mis de couvrir un tiers de mes inves-

d’homme daffaires quand il
traite avec ses nouveaux clients :
les distributeurs qui approvision-
nent les établissements spéciali-

sés. «Certains fournissent la Capi’M -

avec la perruque, d’autres avec un
shampoing par exemple, explique

. Emmanuel Navez. Le prix client

conseillé est d’environ 8,50 € la

1 pfece.»

Dans le monde du postiche, I'in-
vention jamboise est donc bien
partie pour prendre définitive-
ment racine. B
>Pour découvrir linvention

d'’Emmanuel Navez : www.capimwigs.com

Pour recourir a ses services : -

wwwjambeslecheveu.be :

En 2009, il empoche une
autre récompense
prestigieuse : le Grand, Prix
Wallon des Entreprises.

Un an plus tard, cest

grace au hasard que l'idée
de la Capi’'M germe dans
son esprit. «Mon neveu
avait oublié un bout de
plasticine chez moi»,

confie Emmanuel Navez.

En 2015, son invention est
en passe de révolutionner:
le monde des prothéses
capillaires. B.L.




